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OBJECTIFS, FORMATION

Le diplébme universitaire de technologie (DUT) Techniques de commercialisation (TC)
permet : o de former les étudiants en vue d'occuper des postes de commerciaux
polyvalents, autonomes et évolutifs e d’'accompagner les étudiants dans un veéritable

parcours universitaire professionnalisant e de préparer une insertion professionnelle
au niveau Il ou une poursuite d'études.

Des mises en situation pour apprendre par I'expérimentation :
e jeux d'entreprise et simulations de gestion en frangais et en langues étrangeres
e ¢tudes de cas, séminaires ;
e enguétes et études de marchés ;
e Drojets tutorés et activités transversales en francais, en anglais, en allemand et
en espagnal.

Le gage de la réussite :
e le controle continu ;
e le tutorat individuel ;
e I'assiduité obligatoire.

expérience sur le terrain :
e Un stage découverte de 2 semaines en premiere annee ;
e Un stage de 10 semaines en France ou a I'étranger en fin de 2eme année.

Les plus :

e la possibilite de faire le 3eme semestre a l'étranger . a Montréal dans un
programme bilingue frangais-anglais, en Espagne a 'Université de Valladolid, a
Vilnius en Lituanie et a Budapest en Hongrie ;

e la possibilité de suivre le programme Professional English  commun — aux
départements TC, GEA et GLT dans lequel les étudiants bénéficient d'un
renforcement en anglais et dinterventions de professionnels et professeurs
anglophones. Egalement, le stage en juillet-ao(it dans un pays anglophone ;

e |a possibilité de faire son stage a I'étranger au Québec, en Espagne et en Irlande
dans le cadre de nos accords entre universités ou dans d'autres pays en fonction
des missions proposees.

La 2éme année
est ouverte a
I’apprentissage.
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ET APRES ?

METIERS, SECTEURS D’ACTIVITES ET FONCTIONS

» Pour quels métiers ?
e poste de commercial polyvalent et evolutif ;
e chargé de clientele ;
® responsable de magasin, chef de rayon, collaborateur d'un
service marketing, d’'un service commercial, d'un service
achat, d'un service communication.

» Dans quels secteurs ?

e |a grande distribution alimentaire, non alimentaire, la
distribution spécialisée ;
la banque, I'assurance, le tourisme, I'immobilier ;
toutes les activités de services ;
les industries ;
les PME PMI, les grandes entreprises.

» Pour guelles fonctions ?
Toutes les missions de la fonction commerciale : marketing, études
de marcheé, études de débouchés, marketing télephonique, vente,
achats, négociation commerciale, administration commerciale,
communication, publicité...

POURSUITES D’ETUDES

e les licences professionnelles pour une spécialisation dans
un domaine professionnel ;

e les écoles de commerce par le biais des concours Passerelle

e lafaculté : licences, masters pour un approfondissement
général ;

e |e DUETI (Diplome universitaire d'études technologiques
International) pour une formation internationale sur
différentes destinations : Espagne, Alemagne, Italie, Ecosse,
Québec, Belgique, Hongrie, Pologne, Lituanie, Ilande,
Mexique et Colombie.

TECHNIQUES DE COMMERCIALISATION




